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Breve apresentacao da Braskem

Area de Propriedade Industrial

Cases de Sucesso
PE Verde
PP verde

Novos catalisadores
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Industria Petroquimica Brasileira

INTEGRAGCAO COMPETITIVA

VALOR ADICIONADO
COMPETITIVIDADE

NAFTA
CONDENSADO
GAS

EXTRACRO |  1° GERACAO 2° GERACAO  3°GERACAO

Matérias-Primas Petroquimicos Resinas | Conversores
| Basicos Termoplasticas | Plasticos

S Braskem

___________________

Lideranca de Competitividade de
Mercado Custos

Maior Produtora de Integracao com Escala
Resina das Americas

Autonomia
Tecnologica

Know-How

Braskem



31 unidades industriais

Bahia - Brasil
.. 1 Cracker Nafta
4 PE

»1PP

»1PVC

:: 1 Cloro Soda

Alagoas - Brasil
2 1PVC
:: 1 Cloro Soda

Sao Paulo - Brasil

;- UNIB

. 2 PE

ee2:PP

Rio de Janeiro - Brasil
:: UNIB

:: PE

=PP

Rio Grande do Sul - Brasil
:: UNIB
3PE
2PP

Estados Unidos

:: 3 PP Neal | La Porte | Marcus Hook
:: UTEC La Porte

(O Presenca Industrial
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Presenca global

DESTINO DAS EXPORTACOES

Africa do Sul, Alemanha, Angola, Argélia, Argentina, Bélgica, Bolivia, Camardes, Canada, Chile, China,
Cingapura, Colombia, Congo, Coréia do Sul, Costa do Marfim, Costa Rica, El Salvador, Emirados Arabes
Unidos, Equador, Espanha, Estados Unidos, Filipinas, Franca, Gabdo, Gana, Grécia, Guatemala, Holanda,
1.Virgens Britanicas, india, Indonésia, Inglaterra, Israel, Italia, Japao, Libia, Marrocos, México, Nicaragua,
Nigéria, Paises Baixos, Panama, Paquistdo, Paraguai, Peru, Portugal, Quénia, Reino Unido, Republica
Dominicana, Senegal, Suécia, Suica, Taiwan, Tanzania, Togo, Tunisia, Turquia, Uruguai e Venezuela.




Escala de producao e competitividade

RANK AMERICAS E GLOBAL
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Visao 2020

Ser a lider mundial da quimica
sustentavel,

Inovando para melhor Servir as
PessSoas.

Braskem



Langamento de US$ 509 MM em RANPV* de
projetos de inovacgao

Mais de US$ 330 milhoes em ativos
220 pesquisadores

Mais de 400 patentes depositadas
7 plantas piloto

12906 da receita com a venda de resinas em 2009
foi obtida com produtos lancados nos ultimos 3
anos




Propriedade Intelectual na Braskem

Administracao do
portfélio

Estratégia de protecao;
alise de riscos

Gestao da carteira;
Indicadores;
Valoracao dos ativos

Todos direitos reservados a Braskem. Proibida copia ou reproducao.

Uso mercadoldgico;
Notificacao e acao
judicial em casggde
violacao



https://www.nosc.noaa.gov/dmc/swg/wiki/images/c/ca/Funnel.gif
http://www.youtube.com/watch?v=dmTnaN0dykw

Propriedade Intelectual na Braskem

Administracao do

Pl na Inovagao portfélio

Uso e defesa dos
direitos

Gestdo da carteira;
Indicadores;
Valoracao dos ativos

Estratégia de protecao;
Analise de riscos

Uso mercadolégico;
Notificacao e acao
judicial em casos de
violacao

Fonte: Leading Product Development: The Senior Manager's Guide to Creating and Shaping the Enterprise,

Steven Wheelwright and Kim Clark, The Free Press, New York, NY 1995



https://www.nosc.noaa.gov/dmc/swg/wiki/images/c/ca/Funnel.gif
http://www.youtube.com/watch?v=dmTnaN0dykw

PI no Funil de Inovacao

Oportunidades de protecao

__________________________________________________ )
Analise de
Projeto em patenteabilidade da
Andlise Preliminar invengao

Projeto em ’

Desenvolvimento

Lancamento no
mercado

Buscas de

levantg—~nto
doe .a
h 3
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Projeto em ‘
EVTE
Analise completa de
‘ infracao

Analise preliminar
de infragao

Ideia

Monitoramento de infracao



PI em humeros

filings
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http://www.youtube.com/watch?v=dmTnaN0dykw

Case de sucesso - Polietileno Verde

BRASIL

Inicio do projeto: 2006
15 patentes depositadas, sendo a 1° em 2006
Inicio das obras / Pedra Fundamental: abril de 2009

Wl Inicio das operacdes: 2010

i Investimento: R$ 488 milhoes

Planta de eteno a partir de etanol de 200 kt/ano
Mercado Alvo: Estados Unidos, Europa e Japao

: 8 Industrias: Alimenticia, Automotiva e Cosméticos

Defesa de mercado: notificacoes e contestacoes de
patentes de 3°¢ (processo, produto e aplicacao) em todo o j§
mundo

Braskem



Case de sucesso - Polipropileno Verde

Parcerias com competéncias
complementares para
acelerar I&T

Projeto com a Unicamp (Universidade) para
identificar rotas tecnoldgicas mais competitivas

Projeto Unicamp — Braskem: 3 anos com
suporte financeiro de 50% da FAPESP
(Instituto de Fomento Tecnoldgico)

Desenvolvimento em conjunto de rota
competitiva para a producao de polipropileno
a partir da cana-de-aclcar

Propriedade Intelectual

- 19 pedido de patente depositado em 2006
(100% BKM)

- 4 novos depositos provenientes da parceria em
co-titularidade (50:50)

- premiacao para inventores da universidade (no
deposito); bolsas e infraestrutura

- novas rotas sendo geradas e patenteadas



Case de sucesso — novos catalisadores

» Tradicional compradora de catalisadores, Braskem vislumbra nova
oportunidade de desenvolver e vender catalisadores

 Nova postura da empresa com equipe robusta de ~ 10 doutores na area
de catalise

- Investimento em acordos globais com outras empresas estratégicas

- Alta atividade de patenteamento (dobrou nos ultimos 6 anos)




« Incentivar geracao de ideias na area de I&T
« Avaliar oportunidades de protecao desde o inicio do projeto

- Estabelecer estratégia de deposito (pais e modalidade do primeiro depdsito,

mercado...)

« Estabelecer relacao ganha-ganha com parceiro (univ. ou empresa)
« Definir contrato conjuntamente (area técnica + juridico + PI)

« Conhecer o valor do seu PI (e saber avaliar 3° também...)

« Equipe técnica deve estar consciente do que ja esta protegido

» Mapear concorrentes constantemente

 Fazer valer o direito adquirido



Muito obrigada!
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Novas formas de ver o mundo



